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Ibague-Tolima 

__________________________________________________________ 
 

PERFIL PROFESIONAL 
 
Experiencia amplia y reconocida en cargos de dirección y administración en empresas de 
consumo masivo. Con fortalezas en las areas de mercadeo, ventas y logística de 
distribución. Excelentes relaciones interpersonales, habilidades de negociación, liderazgo, 
adaptabilidad al cambio, disposición al aprendizaje continuo, persistente y orientado a 
resultados. 
 

EXPERIENCIA LABORAL 
 
 
Corporacion agroalimentaria innovadora del Tolima SAS. 
 
Gerente 
 
Ibague-Tolima                                                                                                  2018-2019 
 
 
Cordinar todas las labores para la puesta en marcha de los 80 socios productores todos de 
alimentos en el departamento del Tolima, apoyando a cada empresa para nivelarlas e 
integrarlas a todos los propgramas que realiza la Corporacion para el desarrollo del 
Tolima, Fenalco, la Alcaldia, la Gobernacion y la Camara de Comercio de Ibague. 
 
 
 
 
 
Coturnicola Colombiana e Inalcodorcol 
  
Gerente General 
 
Ibague Tolima                                                                                                     2014-2018 
 
Responsable de toda la organización, de la empresa que es la mayor productora de 
Codornices en Colombia  y el desarrollo de la nueva planta de manufactura del huevo de 
codorniz en conserva, emprendimiento patrocinado y reconocido por el SENA y la 
Camara de Comercio de Ibague. 
 



 
 
Aje-Colombia- 
 
Gerente Regional Valle y Bogota 
 
Cali, Bogota                                                                                                          2011-2014 
 
Responsable del área comercial de Big Cola en toda la zona del valle del Cauca- 
 
Logros.      Aumento consistente en el volumen de ventas llevando un                                 

crecimiento acumulado  por encima del 50% comparado con el año 
anterior. 

 
 Organización de la fuerza de ventas con buen perfil, logrando 

duplicar la participación de mercado en este semestre. 
 
          Organización de rutas de ventas en busca de mejorar los indicadores 

de distribución y ejecución en Cali.  
 
 
 
 
 
Industria Nacional de Gaseosas 
 
Gerente Distribuidora: 
Cali, Ibagué, Bucaramanga,                                                                           1998-2011 
 
Responsable por las áreas administrativas y financiera, con enfasis en la obtención de 
rentabilidad planeada, ventas y participación de mercado. 
 
Logros:                        
                                    Contribuí al cambio de la organización hacia una cultura                     
                                    empresarial orientada al resultado. 

� Participé en el cambio de filosofía de la compañía, pasando de la 
fortaleza basada en excelencia del servicio al cliente de forma 
masiva a una atención diferenciada dependiendo del valor del 
cliente en la industria. 

� Desarrollé y lideré el sistema de contratación de la fuerza de ventas 
tercerizada. 

� Incremente , la rentabilidad planeada  en un 10%,  participación de 
mercado 2% y en volumen de ventas un 10%, promedio anual.  

 
 
Industria Nacional de Gaseosas 



 
Gerente General: Cartagena, Neiva, Barrancabermeja                      1996-1998
        
 
Responsable por las áreas de ventas, finanzas, mercadeo, recursos humanos, distribución, 
mantenimiento industrial y automotriz, producción y calidad. 

 
� Organicé las áreas administrativa y técnica de acuerdo a los 

estándares definidos por Panamco. 
� Desarrollé estrategias comerciales para lograr los objetivos de 

rentabilidad propuestos en zonas marginales de las principales 
ciudades. 

� Participé en los procesos de negociación con las organizaciones 
sindicales. 

� Incremente los volúmenes de ventas, la participación de mercado, 
se mejoraron los indicadores de productividad y estándar de calidad 

 
Industria Nacional de Gaseosas 
 
Gerente de Ventas                                                                       1996-1997 
 
Responsable por toda la fuerza de ventas, recibir una nueva franquicia de Coca Cola en el 
Norte del Tolima. 
 
Logros:     

x Aumento del volumen de ventas en un 30% comparado con las ventas de los                             
años anteriores. 

x Aumento de la participación de mercado de 38% a 52% en un año. 
 
Gerente de Fabricación:                                                                                       1994-1996 
 
Responsable por todas las operaciones técnicas de una planta productora de bebidas 
gaseosas y aguas, calidad, producción y mantenimiento tanto de las líneas de producción 
como de la flota de distribución. 
 
Logros: 

x Mejoramientos de los rendimientos de todas las materias primas 
x Aumento de los índices de calidad de producto 
x Fluidez de las operaciones de cargue y descargue de vehículos de distribución 
x Optimización de la flota de distribución. 

  
 
Químico Asistente. 
 
Responsable por la elaboración de los concentrados para gaseosas de todo el país 
 



Logros: 
x Coordinación oportuna de los despachos de producto para todas las plantas del 

país 
x Elaboración con los más altos estándar de calidad de los concentrados para bebidas 

gaseosas, entendiendo que son productos de consumo humano masivo. 
 
Jefe de Calidad y Producción                                                                          1985-1994 
 
Responsable de la calidad y la producción en las plantas de Ibagué y Villavicencio de los 
productos embotellados en estas plantas. 
 
Logros; 
 

x Mejoramientos de los rendimientos de todas las materias primas 
x Aumento de los índices de calidad de producto 

 
 
 

Auxiliar de Calidad                                                                                                    1983 
 
Responsable de los procesos operativos de seguimiento y control en la elaboración de 
productos para consumo humano- 
 
Logros: 

x Oportunidad en los seguimientos, registros y procedimientos de control de calidad 
del producto, tratamiento de aguas, seguimiento al proceso de lavado de envases. 

x Aumento gradual de los índices de calidad de producto terminado. 
   

 
ESTUDIOS REALIZADOS 

 
Especialización en Desarrollo Gerencial., Tecnológico de Monterrey, México 2006 
         
Especialización en Gestión Estratégica de Mercados, Universidad Autónoma de 
Bucaramanga-Colombia.                                                                                           2002 
 
Tecnólogo en Mercadotecnia. Universidad de Ibagué                                           1987 
 
Lic. Biología y Química. Universidad de Caldas. Manizales-Colombia                 1982 
 
Manejo al 50%  oral y escrito del idioma inglés 
 

OTROS ESTUDIOS 
Gerencia Facilitadora 
Mercadeo 
Manejo de conflictos 



Calidad Total 
Reingeniería 
Desarrollo de habilidades de dirección 
Planeación estratégica 
Administración del tiempo 
 

DISTINCIONES Y AFILIACIONES 
 
Mejor Gerente de distribuidora de Colombia en Industria Nacional de Gaseosas           
2007 Y  2008 . 
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